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The  Ministry  of  New  &  Re­
newable  Energy  (MNRE)
has  clarifi�ed  that  there  will
be  a  uniform  rate  of  central
fi�nancial  assistance  (CFA)
for  the  installation  of  resid­
ential  rooftop  solar  (RTS)
projects  under  the  second
phase of the programme.

The  clarifi�cation  came
after  the  Ministry  got  rep­
resentations  from  various
stakeholders  that  currently
there  are  two  modes  for  de­
termining  the  rates.  One  is
rates  discovered  and
vendors  empanelled  by  Dis­
coms  and  State  implement­
ing  agencies  (SIAs)  through
the tendering process, while
the other is through the Na­
tional  Portal  for  Rooftop
Solar.

“These  two  modes  are

creating  confusion  amongst
consumers mainly due to dif­
ferences  in  CFA  rates.  After
careful  examination  ,  it  has
been  decided  that  uniform
and  fi�xed  CFA  under  simpli­
fi�ed procedure will be applic­
able for both the implement­
ation  modes,”  MNRE
clarifi�ed.  These  steps  are
aimed  at  increasing  the  ad­
option  of  residential  RTS
projects. 

RTS RATES
For  individual  households,
the  CFA  is  ₹�14,588  per  kilo­

watt (kW) for the fi�rst 3 kW,
and  for  capacity  beyond  3
kW  and  up  to  10  kW,  it  is  ₹�
7,294  per  kW.  For  the  resid­
ent  welfare  associations
(RWAs)  and  group  housing
societies (GHS), the rate is ₹�
7,294 per kW for common fa­
cilities  up  to  500  kWp  at  a
rate of 10 kWp per house.

The  rates  are  higher  for
residential  consumers  of
North  Eastern  states, Ut­
tarakhand,  Himachal  Pra­
desh,  UT  of  Jammu  &  Kash­
mir,  Ladakh,  Lakshadweep,
and  Andaman  &  Nicobar
Islands.

The rates for an individual
household  for  the  fi�rst  3  kW
is  ₹�17,662  per  kW  and  for
RTS  capacity  beyond  3  kW
and  up  to  10  kW,  the  CFA  is
at ₹�8,831 a kW. Similarly, for
RWAs  and  GHS,  the  rate  is
fi�xed  at  ₹�8,831  per  kW  for
common  facilities  up  to  500
kWp at 10 kWp per house.

Rishi Ranjan Kala
New  Delhi 

Central aid to all residential rooftop
solar projects will be uniform: MNRE 

Riding on a spike in demand
for luxury cars in the
domestic market, Audi
India is eyeing high
double­digit growth for
2023. The German luxury
carmaker will be launching
a new electric vehicle and is
contemplating to start the
production of electric
vehicles in India. Balbir
Singh Dhillon, Head of Audi
India, spoke to businessline
about the company’s plans.
Excerpts:

Audi  India  registered  a
27  per  cent  growth  in
2022.  What  is  the
expectation  for  this
year?
We  will  grow  high
double­digit  this  year  and
we  aspire  to  remain  in  the
top  three  markets  for  Audi.
We  will  see  how  it  goes  as  it
is  beyond  our  control  how

other  markets  respond  but
with  all  the  lineup  available
for  this  year,  we  will  see
good growth. 

The  growth  with  be  led
by the new Q3 that we have
launched  along  with
existing models.

India  is  the  second
market  in  the  top  three
for  Audi  globally.  With
luxury  vehicle  sales  in
the  country,  how  is  it
placed  for  Audi’s
global  plan?
The  luxury  car  segment  is
still 1 per cent of the overall
segment  and  with  the

overall  market  growth  and
luxury  to  2  per  cent,  it  will
give  us  a  positive  movement
towards  growth.  India
continues  to  be  a  critical
market  as  it  is  growing  and
growing well. 

In  2022,  the  pre­owned
car  business  grew  by  62
per  cent.  What  are  your
expansion  plans  for
2023?
In 2022, we had 7 showrooms
and within the last two years,
we have taken it to 22. 

We  are  further  increasing
the  number  of  showrooms
this  year  and  are  paced  well

in  terms  of  infrastructure.
What  we  need  to  do  now,  is
churn  the  infrastructure
and  will  grow  strong  in
Audi­approved  plus  this
year.  As  the  volumes  keep
growing,  the  percentage
growth  will  not  be  on  the
same scale. 

The  space  also  got
created because luxury cars,
in  general,  have  become
expensive  in  the  last  3­4
years. 

We  have  created  a  huge
space  in  luxury  and
non­luxury,  which  we  try  to
cover by the segment.

How  is  the
semiconductor  and
supply  chain  scenario
right  now?
The  problems  in  the  supply
chain  are  still  persistent.
Not  just  the  supply  chain
but  also  the  cost  factor.  The
foreign  exchange  rate  and
commodity  prices  for  the
time  being  are  stable  but  in
the past they were high. 

We  are  still  not
completely  out  of  the

woods,  but  the  situation  is
improving. 

Will  there  be  another
round  of  price
increases  for  vehicles?
We  have  just  done  price
increases,  so  for  some  time,
we  will  be  at  the  same
prices. 

There  have  been  a  couple
of  price  increases  that  the
whole  industry  had  to  take
as  we  try  to  absorb  as  much
as we can. In some products
in the budget, we also had an
increase  in  the  duty,  which
has  gone  up  from  66  per
cent to 70 so a four per cent
increase also has an impact. 

We  are  working  on  it  for
now  and  we  will  evaluate
how  much  we  need  to  pass
on.

What  are  the  electric
vehicles  that  Audi  will
introduce  in  India?

When  do  you  plan  to
commence  assembling
electric  vehicles  in  the
country?
We  will  be  launching  the
Q8Etron  in  the  third
quarter  with  variants.
Making  electric  vehicles  in
India  is  on  the  drawing

board  so  we  are  fi�nalising
not  with  the  headquarters.
Maybe  next  year  or  the  year
after that, it will happen and
as  we  are  going  completely
to  an  electric  car  company
by  2033  so  next  10  years  we
will  be  moving  towards  it
fast.

Aroosa Ahmed 
Mumbai

bl interview

We are further
increasing the number
of showrooms this year
and are paced well in
terms of infrastructure
BALBIR SINGH DHILLON 

Head  of  Audi  India

Audi eyes high double-digit growth this year: Balbir Singh Dhillon 

India  Ratings  and  Research
has revised its outlook on the
microfi�nance  (MFI)  sector
to ‘improving’ from ‘neutral’,
as  it  expects  growth  mo­
mentum  for  the  sector  to
continue  in  FY24  and  credit
costs to normalise. For FY24,
the  rating  outlook  has  been
maintained at ‘stable’.

While the pandemic took a
heavy  toll  on  MFIs,  much  of
the  impact  has  been  ab­
sorbed  as  of  December  2022
even  as  disbursements  are
expected  to  further  pick­up,
aided  by  the  removal  of  pre­
scriptive cap on lending rates
in  March  2022.  “The  new
regulations  are  positive  for
the  sector  and  provide  all
practitioners with the ability
to price in risks while provid­
ing  a  level  playing  fi�eld  for
NBFC­MFIs  in  terms  of  ap­
plicable regulations,” it said.

Ind-Ra revises MFI
sector outlook 
to ‘improving’ 
from ‘neutral’

Anshika Kayastha
Mumbai

The  growth  of  Tata  Con­
sultancy Services is seen lag­
ging that of rival Infosys Ltd
this  fi�nancial  year  and  the
next,  though  both  compan­
ies will likely grow at a mod­
erate  rate  next  fi�nancial
year.

Moody’s  Investor  Ser­
vices,  which  affi�rmed  the  is­
suer  ratings  of  the  two  soft­
ware  services  companies  at
Baa1,  in  a  note  on  Wednes­
day, said that TCS revenue is
seen  rising  8  per  cent  in
2022­23 and at a lower 5 per
cent  in  the  next  two  fi�nan­
cial  years.  Revenue  of  In­

fosys  has  been  forecast  to
rise  13  per  cent  in  the  cur­
rent fi�scal year and at a lower
rate of 8 per cent in 2023­24. 

REVENUE GROWTH
The  global  rating  agency

said  that  revenue  growth
prospects  for  IT  companies
are likely to slow down in the
medium  term  with  corpor­
ates  remaining  “cautious
with  their  discretionary  IT
budget  allocations”  due  to

“global  uncertainties  and
fears  of  a  looming  reces­
sion.” 

The operating profi�t mar­
gin  of  TCS  is  expected  to  be
at 25 per cent in the next two
fi�nancial years. 

“While  Moody’s  expects
TCS  to  return  80­100  per
cent  of  its  free  cash  fl�ow
(cash fl�ow from operations ­
capital  spending)  through
shareholder  distributions,
such  high  returns  can  be  ac­
commodated  within  the
credit  profi�le  of  the  com­
pany  given  its  largely  debt­
free balance sheet and excel­
lent  liquidity  position,”  the
rating agency said. 

With  cash,  deposits  and
current  investments  worth

$8  billion,  TCS  had  a  strong
liquidity  position,  and  the
prospect of sustained, recur­
rent  cash  fl�ows  will  be  more
than  adequate  to  cover  the
company’s  modest  capex
and  shareholders  returns
over the next 12­18 months.

INFOSYS OUTLOOK
Moody’s has pegged Infosys’
operating  margin  to  remain
at  the  24  per  cent  level  over
the next two years. 

The  company  is  expected
to return up to 85 per cent of
its  free  cash  fl�ows  through
shareholders  distributions.
Its  ample  liquidity  at  $3.9
billion  and  steady  cashfl�ows
from  operations  will  cover
its outfl�ows.

RECESSION FEAR. Revenue growth prospects for IT fi�rms are likely to dim in the medium term 

Janaki Krishnan
Mumbai

Moody’s sees TCS’ revenue growing at
lower rate than Infosys’ in FY23, FY24 

LAGGING BEHIND

£� TCS  revenue  is  seen
rising  8%  in  2022­23
and  at  a  lower  5%  in
the  next  two  fi�nancial
years

£� Revenue  of  Infosys  has
been  forecast  to  rise
13%  in  the  current  fi�scal
year  and  at  a  lower  rate
of  8%  in  2023­24


